
GOOD COFFEE | GOOD PRICE | GOOD SERVICE



Staff Coffee was founded in 2012 by Chef Jularwan 
Phongsutthimanas (Chef Ing), a culinary expert in French cuisine and pastries, 
trained at Le Cordon Bleu in France. The brand was born from her desire to 
serve high-quality, great-tasting, and affordable coffee to busy office workers. 
This mission led to the creation of the brand under the concept:
“GOOD COFFEE | GOOD PRICE | GOOD SERVICE”, aiming to offer a delightful 
coffee experience that transforms ordinary days into memorable moments.
 Staff Coffee positions itself as a Premium Mass coffee brand with 
a Grab & Go service model, tailored for the modern, on-the-go professional. 
The brand emphasizes quality, consistency, and meticulous craftsmanship—
from bean selection and roasting to brewing—resulting in a unique, smooth, 
and bold flavor.
 Best-selling and signature drinks include:
Staff Coffee Signature, Americano, Latte, Matcha Latte, Thai Tea Latte, Yuzu 
Sparkling, and French Chocolate.
A variety of freshly made French-style pastries and baked goods are also 
offered.
 To ensure premium quality, all core ingredients are produced in 
their own internationally certified facility (HACCP, GMP). The brand is 
committed to continuous innovation and aims to become the leading Premium 
Mass coffee brand in Thailand and internationally, representing a Thai brand 
that meets global standards.

STAFF STORY 
ประวติั เรื่องราวของร้าน



STAFF CUP
พร้อมเสริ์ฟ กาแฟ STAFF SIGNATURE ทีท่างร้านภูมใิจน าเสนอ โดยเลือกใชเ้มล็ดกาแฟอาราบกิ ้าแท้ 100% คุณภาพดทีี่สุดจากภาคเหนือของไทยผสมผสานกบัเมล็ดกาแฟ

   จากหลายสญัชาติน ามาบ่มจนได้ท ี่จนได้กาแฟท ี่มเีอกลักษณ์โดดเด่น เบลนด์ออกมาเป็นรสชาตทิี่ใหม้ิตแิละคาแร็กเตอรเ์ฉพาะตัว เพื่อให้ได้กาแฟแกว้ที่ดทีีสุ่ดกับคอกาแฟตวัจรงิ





STAFF BRANCH
สาขาของเรา



Investment Packages & Space Requirements

 Package A: Take Away Counter / Kiosk

• Concept: Customized counter or kiosk based on available space

• Required area: 6–15 sq.m.

 Package A+: Ready-Built Kiosk

• Concept: Standardized pre-built kiosk

• Required area: 6–8 sq.m.

 Package B: Café Format

• Concept: Full café with dine-in space, designed to fit location

• Required area: 30–50+ sq.m.

Characteristics of the store’s location
รูปแบบและลกัษณะทีต่ ัง้รา้น



Franchise model
รูปแบบรา้น

Package A :Take Away
Take Away Counter / Kiosk (Built-in)

 Franchise Fee: 455,000 THB
Inclusive of equipment set and initial stock 
of raw materials, ready for opening.

Package B: Cafe
Café Format (Built-in) 

 Franchise Fee: 495,000 THB
Inclusive of equipment set and initial stock of raw 
materials, ready for store opening.

Package A+: Kiosk
Ready-Built Kiosk 

 Franchise Fee: 495,000 THB
Inclusive of kiosk, equipment set, and initial 
stock of raw materials, ready for opening



Franchisor-serviced Start-up Provisions List Provisions List

ล าดบั ประเภท รายชื่ออปุกรณ์ จ านวน หน่วย

1

Cash Register

ชดุเครือ่ง POS-POSONE รุ่น PR_DUAL สีขาว 1 เคร่ือง
2 ค่าบร ิการ (ระบบ POSONE) 1

3 ลิน้ชักเก็บเงนิ สีขาว 1 เคร่ือง
4 เคร่ืองพมิพ์ใบเสร็จ กระดาษม้วนความรอ้น 80 mm. สีขาว 1 เคร่ือง
5 ค่าบร ิการ (ระบบ CLOUD SERVICE 1 ปี)
6

Electric Equipment

เคร่ืองชงกาแฟ Fully Automatic Faeme X-Compact 8L tank 1 เคร่ือง
7 เคร่ืองปัน่สมูทตี้ QUITE SERIES รุ่น E8 (PACKAGE B) 1 เคร่ือง
8 เคร่ืองท  าวาฟเฟิลคอร ์นด็อก (Corn Dog Waffle Maker) (PACKAGE B) 1 เคร่ือง
9 กาน ้ ารอ้นไฟฟ้า 1.8L 1 ชิ้น
10

Non Electric Equipment

เคร่ืองกรองน ้าดื่ม Treatton 5 ข ั้นตอน 1 ชดุ
11 ถังน ้าแข็งสแตนเลส บานสไลด์ด้านบน ขนาด 88*57*63 ซม. 1 ใบ

12 ทีต่ ักน ้ าแขง็สแตนเลส เบอร ์ 2 1 ชิ้น

13

Stationery

กล่องใส่อ ุปกรณ์เคร ื่องเขยีน 1 กล่อง

14 กรรไกรตัดกระดาษ 1 อัน

15 ปากกา-น ้ าเงนิ 2 แท่ง

16 ปากกา-แดง 2 แท่ง

17 แม็กเยบ็กระดาษ 1 อัน

18 ลูกแม็กเยบ็กระดาษ 1 กล่อง

19 ปากกาไฮไลท ์ 2 แท่ง

20 แท่นเส ียบบลิ 1 อัน

21 ลวดเสียบกระดาษ 1 กล่อง

22 สก็อตเทปเลก็ 1 อัน

23 แท่นใส่สก็อตเทป 1 อัน

24

Cleaning Equipment

ผ้าสนี ้าตาลผืนเลก็ (ผ้าไมโครไฟเบอร ์ 30*30 ซ.ม.) 10 ตัว

25 ชดุถูพ ื้นแบบรีดน ้ า มีสเปรยใ์ส่น ้ายา 1 ชดุ

26 เม็ดท าความสะอาดเคร ื่องชง 1 ชดุ

27 เคร่ืองดดูฝุ่น 6 in 1 สีด  า 1 ชดุ

28 น ้ ายาท าความสะอาดท่อนมเคร ื่องชง 1 ขวด

29

Uniform

เสือ้ ยืดคอกลม สกรีนโลโก ้STAFF 4 ตัว

30 ผ้ากนัเป้ือนเต็มตวัส ีด า 4 ชิ้น

31 เขม็กลดั STAFF สีเ่ห ล่ียม 40*60 mm (ติดผา้กันเป้ือน) 4 ชิ้น

32

Bar Equipment

กระบอกตวง (แก้วชงสแตนเลส ขนาด 2000 ml) 1 ชิ้น

33 กระบอกตวง (แก้วชงสแตนเลส ขนาด 1000 ml) 1 ชิ้น

34 กระบอกตวง (แก้วชงสแตนเลส ขนาด 500 ml) 1 ชิ้น

35 กระบอกตวง (แก้วชงสแตนเลส ขนาด 300 ml) 3 ชิ้น

36 ถ้วยตวงพลาสติก ขนาด 5000 ml 1 ชิ้น

37 แก้ว 1 ชอ็ต 4 ชิ้น

38 แก้ว 2 ชอ็ต 2 ชิ้น

39 ถ้วยตวง 8 OZ 2 ชิ้น

40 Tea strainer pitcher 1 ชิ้น

41 กระป๋องพลาสติกฝาลอ็กใหญ ่ใส่ผงชา,ผงกาแฟ 4 ชดุ

42 กระบอกน ้ า PET ขนาด 350 มล. Lock&Lock 1 ชิ้น

43 ขวดบีบพลาสตกิทรงเหล่ียม 1000 ml 2 ขวด

44 กระบอกเชคเกอร์ 530 ml 2 ชิ้น

45 หวัปัม๊ไซรัปพลาสตกิส ีขาว 8 ชิ้น

46 จุกปิดขวดโซดา 2 ชิ้น

47 ชอ้นชงกาแฟขนาดกลาง 5 ชิ้น

48 กรวยพลาสติก ขนาดกลาง (1 ชดุ มี 3 ชิ้น) 1 ชดุ

49 นาฬิกาจบัเวลา ดิจติอล 1 ชิ้น

50 เคร่ืองชัง่น ้ าหนักดจิิตอล รุ่น 10 kg 1 เคร่ือง

51 ทีเ่ปิดกระป๋อง 1 ชิ้น

52 กล่องอะคริลคิใส่ทิชชู่ 1 ชิ้น

53 กล่องอะคริลคิใส่หลอด 1 ชิ้น

54 ขวดแก้วพร ้อมหวัปัม๊ ขนาด 1100 ML 2 ชดุ

55 ช ั้นวางขวดน ้าเช่ือม 4 ชิ้น สีด  า 1 ชิ้น

56 กล่องอะคริลคิใส่แก้ว และฝา 6 ชอ่ง 1 ชิ้น

57 กล่องอะคริลคิใส่ไม้คน มีฝาปิด 1 ชิ้น

58 แปรงปัดผงกาแฟ 2 หวั 1 ชิ้น

59 กรรไกรตัดขนม 1 ชิ้น

60 กรรไกรตัดกระดาษ 1 ชิ้น

Inclusive of equipment set and initial stock of raw 
materials, ready for store opening.
Bonus: Equipment valued at 147,690 THB included 
at no additional cost.



Initial investment
รายละเอยีด งบลงทุนประมาณการ

Format รูปแบบ Take away รูปแบบคอีอสส าเรจ็รูป รูปแบบคาเฟ่

Space size 6-15 ตรม. 6-8 ตรม. 30-50 ตรม.

Franchise fee
PACKAGE A

455,000 บาท
PACKAGE A+
495,000 บาท

PACKAGE B
495,000 บาท

Construction
80,000-300,000 บาท

(ราคาประมาณการ 15,000.-/ตรม.)
Included

450,000-750,000 บาท
(ราคาประมาณการ 15,000.-/ตรม.)

Design 10,000-20,000 บาท Included
24,000-40,000 บาท
(ราคาประมาณการ 800.-/ตรม.)

Equipment (Add-On) 10,000-20,000 บาท 10,000-20,000 บาท 100,000-150,000 บาท

POS Included Included Included

Brand guarantee*
50,000 บาท

(ได้คนืเม่ืออยู่ครบสญัญา)
50,000 บาท

(ได้คนืเม่ืออยู่ครบสญัญา)
50,000 บาท

(ได้คนืเม่ืออยู่ครบสญัญา)

Training** Included Included Included

Opening stock 15,000 บาท 15,000 บาท 25,000 บาท

Total)*** Start from 620,000 บาท Start from 570,000 บาท Start from 1,144,000 บาท

Franchise  Fee :
 Package A – Take Away

Franchise Fee: 455,000 THB
Includes equipment set and initial stock of raw materials, ready for 
store opening.

 Package A+ – Kiosk
Franchise Fee: 495,000 THB
Includes ready-built kiosk, equipment set, and initial stock of raw 
materials.

 Package B – Café Format
Franchise Fee: 495,000 THB
Includes equipment set, initial stock of raw materials, and additional 
Frappe drink menu.

Ongoing Fees & Contract Terms :

•Monthly Fee:
Royalty Fee: 2% of monthly sales
Marketing Fee: 2% of monthly sales

Total: 4% per month
•Contract Term:
3 years + renewable for another 3 years
•Renewal Fee:
20,000 THB

**ค่าด าเนินการก่อนเปิดรา้น หมายถึงรวมค่า Set up ร้าน ค่าฝึกอบรมหลักสูตรผู้บรหิาร ร้านเปิดใหม ่ค่า On site training และ ค่าส ารวจพ ื้นที่ (ไม่รวมค่าเดนิทางกม.ละ 6 บาท)
***ราคาดงักล่าวเป็นราคาประมาณการเบ้ืองตน้ ซึง่อาจปรับเปลี่ยนไปตามแบบ, ขนาด, และวสัดุที่ใชใ้นการตกแต่ง รวมถึงสภาวะตลาด

งบลงทนุเริม่ตน้



Revenue

รายได้

จ านวนขายต่อเดอืน (55บาทต่อบิล) 4,545.45 หน่วย

จ านวนขายต่อวนั 152.00 หน่วย

ยอดขายต่อวนั 8,333.00 บาท

ยอดขายต่อเดือน 250,000.00 บาท

P&L

ยอดขายต่อเดือน 250,000

ค่าวตัถุดิบ 38% 95,000

ก าไรข ัน้ตน้ 155,000

ต้นทุนบรหิาร 20% 49,000

อ่ืนๆ 3% 7,500

ก าไรสุทธ(ิก่อนหกัFee) 39% 98,500

ค่าธรรมเนียมรายเดอืน 4% 10,000

ก าไรสุทธิ 35% 88,500

Scenario: ก าไรสุทธ ิ88,500/เดอืน และคนืทุน 6.3 เดอืน

Payback Period 6.3 เดอืน

BREAK EVEN 89,091 บาท/เดอืน

ROI 427 %

IRR 166.24  %

IRR/ROI
PACKAGE A : รูปแบบ TAKE AWAY 6 ตรม.

Investment

งบลงทุน

ยอดขายประมาณการ 250,000 บาท

ค่าแฟรนไชส์แรกเขา้ PACKAGE A 455,000.00

ค่าประกนัแบรนด์ 50,000.00

ค่าออกแบบ 10,000.00

ค่าก่อสร้างตกแต่งภายในและงานเดนิระบบ 80,000.00

ค่าอุปกรณ์ (จดัซ้ือเพ ิ่มเตมิ) 10,000.00 

Total 605,000.00

Cost

ตน้ทุนรายเดอืน

ค่าเช่า 20,000.00

ค่าน ้า ค่าไฟ 5,000.00

ค่าแรง (2-4 คน) 15% 24,000.00

ค่าวตัถุดิบ 38% จากยอดขาย 95,000.00

ค่าธรรมเนียมแฟรนไชส์ 4% 10,000.00

อ่ืนๆ 3% 7,500.00

Total 161,500.00

*ค่าประกนัแบรนด์ได้คนืเมื่อครบสญัญา ไม่น ามาค านวนใน payback period

ผลตอบแทนจากการลงทุน



Revenue

รายได้

จ านวนขายต่อเดอืน (55บาทต่อบิล) 4,545.45 หน่วย

จ านวนขายต่อวนั 152.00 หน่วย

ยอดขายต่อวนั 8,333.00 บาท

ยอดขายต่อเดือน 250,000.00 บาท

P&L

ยอดขายต่อเดือน 250,000

ค่าวตัถุดิบ 38% 95,000

ก าไรข ัน้ตน้ 155,000

ต้นทุนบรหิาร 20% 49,000

อ่ืนๆ 3% 7,500

ก าไรสุทธ(ิก่อนหกัFee) 39% 98,500

ค่าธรรมเนียมรายเดอืน 4% 10,000

ก าไรสุทธิ 35% 88,500

Scenario: ก าไรสุทธ ิ88,500/เดอืน และคนืทุน 5.7 เดอืน

Payback Period 5.7 เดอืน

BREAK EVEN 89,091 บาท/เดอืน

ROI 474 %

IRR 182.90  %

IRR/ROI
PACKAGE A+: รูปแบบ คอีอสส าเรจ็รูป 6 ตรม.

Investment

งบลงทุน

ยอดขายประมาณการ 250,000 บาท

ค่าแฟรนไชส์แรกเขา้ PACKAGE A+ 495,000.00

ค่าประกนัแบรนด์ 50,000.00

ค่าออกแบบ  แบบส าเรจ็รูป

คีออสส าเร็จรูปตามแบบ ฟรี ในแพ็คเกจ  

ค่าอุปกรณ์ (จดัซ้ือเพ ิ่มเตมิ) 10,000.00 

Total 555,000.00

Cost

ตน้ทุนรายเดอืน

ค่าเช่า 20,000.00

ค่าน ้า ค่าไฟ 5,000.00

ค่าแรง (2-4 คน) 15% 24,000.00

ค่าวตัถุดิบ 38% จากยอดขาย 95,000.00

ค่าธรรมเนียมแฟรนไชส์ 4% 10,000.00

อ่ืนๆ 3% 7,500.00

Total 161,500.00

*ค่าประกนัแบรนด์ได้คนืเมื่อครบสญัญา ไม่น ามาค านวนใน payback period

ผลตอบแทนจากการลงทุน



Revenue

รายได้

จ านวนขายต่อเดอืน (55บาทต่อบิล) 6,363.64 หน่วย

จ านวนขายต่อวนั 212.00 หน่วย

ยอดขายต่อวนั 11,667.00 บาท

ยอดขายต่อเดือน 350,000.00 บาท

P&L

ยอดขายต่อเดือน 350,000

ค่าวตัถุดิบ 38% 133,000

ก าไรข ัน้ตน้ 217,000

ต้นทุนบรหิาร 23% 81,000

อ่ืนๆ 3% 10,500

ก าไรสุทธ(ิก่อนหกัFee) 36% 125,500

ค่าธรรมเนียมรายเดอืน 4% 14,000

ก าไรสุทธิ 32% 111,500

Scenario: ก าไรสุทธ ิ111,500/เดอืน และคนืทุน 9.6 เดอืน

Payback Period 9.6 เดอืน

BREAK EVEN 147,273 บาท/เดอืน

ROI 259 %

IRR 105.87  %

IRR/ROI
PACKAGE B : รูปแบบ คาเฟ่ 30 ตรม.

Investment

งบลงทุน

ยอดขายประมาณการ 350,000 บาท

ค่าแฟรนไชส์แรกเขา้ PACKAGE B 495,000.00

ค่าประกนัแบรนด(์ถ้าม)ี 50,000.00

ค่าออกแบบ 24,000.00

ค่าก่อสร้างตกแต่งภายในและงานเดนิระบบ 450,000.00 

ค่าอุปกรณ์ (จดัซ้ือเพ ิ่มเตมิ) 100,000.00 

Total 1,119,000.00

Cost

ตน้ทุนรายเดอืน

ค่าเช่า 40,000.00

ค่าน ้า ค่าไฟ 5,000.00

ค่าแรง (3-4 คน) 15% 36,000.00

ค่าวตัถุดิบ 38% จากยอดขาย 133,000.00

ค่าธรรมเนียมแฟรนไชส์ 4% 14,000.00

อ่ืนๆ 3% 10,500.00

Total 238,500.00

*ค่าประกนัแบรนด์ได้คนืเมื่อครบสญัญา ไม่น ามาค านวนใน payback period

ผลตอบแทนจากการลงทุน



5year financial projection /รายไดป้ระมาณการ 5 ปี 

Income Statement

Take Away Y1 Y2 (G5%) Y3 (G5%) Y4(G5%) Y5(G5%) 

Revenue /รายได้ 2,880,000.00 3,024,000.00 3,175,200.00 3,333,960.00 3,500,658.00 

Cost of goods (COGS) 38%/ ต้นทุนสนิค้า 1,094,400.00 1,149,120.00 1,206,576.00 1,266,904.80 1,330,250.04 

Gross profit/ ก าไรข ัน้ตน้ 1,785,600.00 1,874,880.00 1,968,624.00 2,067,055.20 2,170,407.96 

Gross margin / อตัราก าไรขัน้ต้น% 62 62 62 62 62

Selling, general and administrative expenses/ต้นทุนบรหิาร

Rental expenses /ค่าเช่า 240,000.00 247,200.00 254,616.00 262,254.48 270,122.11 

Water & electrical expenses/ค่าสาธารณูปโภค 60,000.00 61,800.00 63,654.00 65,563.62 67,530.53 

Salaries and wages /ค่าจ้าง 288,000.00 302,400.00 317,520.00 333,396.00 350,065.80 

Local store marketing/ค่าการตลาดสาขา 60,000.00 60,000.00 60,000.00 60,000.00 60,000.00 

Ongoing franchise fee /ค่าธรรมเนียมรายเดอืน 115,200.00 120,960.00 127,008.00 133,358.40 140,026.32 

Others /อ่ืนๆ 86,400.00 24,000.00 24,000.00 24,000.00 24,000.00 

Total expenses/ รวมค่าใช้จ่าย 849,600.00 816,360.00 846,798.00 878,572.50 911,744.76 

Net income (EBITDA)/ ก าไรสุทธ ิ 936,000.00 1,058,520.00 1,121,826.00 1,188,482.70 1,258,663.20 

Net margin (net profit as % of revenue) approx./ อตัราก าไรสุทธิ 32.50 35.00 35.33 35.65 35.96 



5year financial projection /รายไดป้ระมาณการ 5 ปี 

Income Statement

Cafe Y1 Y2 (G5%) Y3 (G5%) Y4(G5%) Y5(G5%) 

Revenue /รายได้ 3,960,000.00 4,158,000.00 4,365,900.00 4,584,195.00 4,813,404.75 

Cost of goods (COGS) 38%/ ต้นทุนสนิค้า 1,504,800.00 1,580,040.00 1,659,042.00 1,741,994.10 1,829,093.81 

Gross profit/ ก าไรข ัน้ตน้ 2,455,200.00 2,577,960.00 2,706,858.00 2,842,200.90 2,984,310.95 

Gross margin / อตัราก าไรขัน้ต้น% 62 62 62 62 62

Selling, general and administrative expenses/ต้นทุนบรหิาร

Rental expenses /ค่าเช่า 480,000.00 494,400.00 509,232.00 524,508.96 540,244.23 

Water & electrical expenses/ค่าสาธารณูปโภค 60,000.00 61,800.00 63,654.00 65,563.62 67,530.53 

Salaries and wages /ค่าจ้าง 432,000.00 453,600.00 476,280.00 500,094.00 525,098.70 

Local store marketing/ค่าการตลาดสาขา 60,000.00 60,000.00 60,000.00 60,000.00 60,000.00 

Ongoing franchise fee /ค่าธรรมเนียมรายเดอืน 158,400.00 166,320.00 174,636.00 183,367.80 192,536.19 

Others /อ่ืนๆ 118,800.00 24,000.00 24,000.00 24,000.00 24,000.00 

Total expenses/ รวมค่าใช้จ่าย 1,309,200.00 1,260,120.00 1,307,802.00 1,357,534.38 1,409,409.65 

Net income (EBITDA)/ ก าไรสุทธ ิ 1,146,000.00 1,317,840.00 1,399,056.00 1,484,666.52 1,574,901.30 

Net margin (net profit as % of revenue) approx./ อตัราก าไรสุทธิ 28.94 31.69 32.05 32.39 32.72 
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Series1 = ก าไรสุทธสิะสมต่อปี/ Series2 = รายได้รวมต่อปี Series1 = ก าไรสุทธสิะสมต่อปี/ Series2 = รายได้รวมต่อปี
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Staff Coffee



WHY?
ท าไมตอ้ง…

10 Key Franchise Support Highlights
1.Start-to-Launch Support
Guidance on location, design, equipment, training, and marketing.
2.In-House Production
80% of ingredients produced in our HACCP & GMP-certified factory.
3.Quality Control System
Ensures consistent product standards and timely delivery.
4.End-to-End Coffee Quality
Controlled process from farm to cup, with full traceability.
5.Modern Equipment
Fast, easy-to-use machines—serving drinks in just 1–2 minutes.
6.Unique Recipes & R&D
Exclusive drink formulas with ongoing innovation from our team.
7.Marketing Support
Promotions, advertising, and tools to drive strong sales.
8.Consultant & Training Team
Ongoing training, audits, and expert support throughout the contract.
9.POS System with Analytics
Real-time sales tracking and business insights.
10.Franchise SOP Manual
Streamlined operations manual for consistent, easy management.

!
Staff Coffee




